
• Tvätta bilen ordentligt inför foto och ev. visning: 
En skinande ren bil inger alltid ett bättre första intryck. Investera gärna i en full 
rekonditionering för att visa att bilen är väl omhändertagen. 
 
• Ta hjälp av våra fotografer: 
Professionella bilder gör skillnad. Statistiken visar tydligt att bilar som foto- 
graferas av proffs säljs oftare och lockar fler budgivare. 
 
• Samla dokumentation: 
Servicehistorik, kvitton och övriga papper bygger trygghet. Ju mer doku-
mentation du kan visa upp, desto större chans att spekulanterna bjuder högt. 
 
• Fyll i formuläret noggrant: 
Varje detalj räknas. Information om service, underhåll och historik gör din annons 
mer seriös och lockar rätt köpare. 
 
• Granska annonstexten: 
När våra handläggare färdigställt texten, läs igenom noga och återkoppla.  
En korrekt och säljande presentation ökar chanserna till högre bud. 
 
• Ett smart reservationspris: 
Ett konkurrenskraftigt pris är helt avgörande för att skapa en het auktion.  
Diskutera med din handläggare för att hitta rätt nivå. 
 
• Var aktiv i kommentarsfältet: 
Delta i dialogen med budgivarna. Genom att svara snabbt och tydligt på frågor 
bygger du förtroende och stärker intresset för bilen. Ett obesvarat inlägg innebär 
oftast ett uteblivet bud. 
 
• Var tillgänglig mot slutet: 
Auktionens sista timmar är ofta avgörande. Genom att vara tillgänglig kan våra 
handläggare stötta dig i att maximera slutresultatet.


